
Produktmanager  
mit Schwerpunkt Finanzieren (w/m/d)
80 bis 100 %, Hauptsitz Stans

Dich reizt es, Produkte und Dienstleistungen der Nidwaldner Kantonalbank zu analysieren und weiterzuentwickeln?  
Du beobachtest den Markt aktiv und hast Freude daran, das Leistungsangebot im Bereich Finanzieren mitzugestalten? 
Dann wartet in der Abteilung Vertriebsmanagement eine spannende Herausforderung auf dich.

Das bewirkst du bei uns
 – Du erstellst Markt-, Kunden- sowie interne Produkteanalysen für unsere Bankprodukte mit Schwerpunkt Finanzieren.
 – Du entwirfst innovative, profitable und bedürfnisorientierte Angebote entlang der Customer Journey für Firmen- & 
 Finanzierungskunden und entwickelst diese weiter. Dabei behältst du den Überblick über die physischen und digitalen 
Kundenschnittstellen.
 – Du agierst als zentrale Schnittstelle innerhalb der Bank, arbeitest eng mit verschiedenen Bereichen zusammen und 
schulst unsere Mitarbeitenden.
 – Du leitest Projekte oder arbeitest in Projekten mit und setzt dich in Verhandlungen mit unseren Partnern für  
die Kunden- und Banksicht ein.

Das bringst du mit
 – Du verfügst über eine höhere Fachausbildung mit Schwerpunkt Bankenwesen oder Betriebswirtschaft.
 – Du hast Erfahrung in der Bankenbranche, insbesondere im Bereich Finanzieren und/oder Produktmanagement.
 – Du verfügst über eine ausgeprägte Kundenorientierung und arbeitest selbstständig mit einem hohen Mass an 
 Eigeninitiative 
 – Du verfügst über Projekterfahrung sowie strategische und konzeptionelle Fähigkeiten.

Das bieten wir dir
 – hohe Mitgestaltungsmöglichkeit mit kurzen Entscheidungswegen und flacher Hierarchie
 – persönliches und offenes Arbeitsklima mit Du-Kultur
 – Möglichkeit für ortsunabhängiges Arbeiten
 – grosszügige soziale Rahmenbedingungen, z. B. Kauf von Ferientagen, bezahlte nationale und kantonale Feiertage, 
freier Tag am Geburtstag
 – Unterstützung bei Aus- und Weiterbildungen
 – diverse Vergünstigungen für Bankdienstleistungen und Freizeitangebote

Reiche deine vollständige Online-Bewerbung bitte unter www.nkb.ch/online-bewerbung ein. Bewirb dich gerne auch 
dann, wenn du das Anforderungsprofil nicht vollständig erfüllst. Dein Potenzial für diese Position werden wir im gemein-
samen Gespräch ausloten. Wir freuen uns auf dich.

Weitere Informationen
Auskünfte zur Stelle: Hugo Berlinger, Leiter Vertriebsmanagement,  
Telefon 041 619 22 51, E-Mail hugo.berlinger@nkb.ch
Details zur Arbeitgeberin: www.nkb.ch/arbeitgeberin


